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Realistisch overtuigen

Group Training

Training code CGAREAL3CD
Gesproken taal Nederlands
Taal materiaal Nederlands
Dagdelen 4

Kosten €1.400,00

excl. BTW Geen extra kosten.

Wat is Realistisch overtuigen

Mensen die 'Ja zeggen' en 'Nee doen', gesprekken die in een ‘loop’ lijken te zitten, het gevoel dat je tegen
een muur praat overkomt je dat wel eens?

Zou je willen dat je vaker effectief kunt beinvioeden, zodat 'Ja' ook écht 'Ja' is?

Centraal in deze training staat de manier waarop we anderen met respect echt kunnen overtuigen, zonder
die ander tekort te doen. Door rekening te houden met de vaste structuur die overtuigingen hebben en het
juiste gebruik van overtuigingsen beinvioedingstechnieken, ben je in staat om effectief invloed uit te
oefenen.

Je leert een aantal technieken die je hierbij helpen. Je ontdekt op welke signalen je kunt letten, hoe je
bezwaren kunt ombuigen en hoe je reacties kunt uitlokken. Je weet wat je in je eigen gedrag kunt
veranderen om meer te bereiken. Door de verschillende technieken die je hebt geleerd te integreren en toe
te passen in praktijksituaties, vergroot je je overtuigingskracht.

Voor wie is Realistisch overtuigen

De opleiding is bestemd voor managers en medewerkers die willen werken aan persoonlijk contact,
persoonlijke uitstraling en overtuigingskracht.

Als het meekrijgen van mensen, het beinvlioeden van hun mening en overtuigingen belangrijk is voor de
uitoefening van je taken, is dit een goede training voor jou.

Voorvereisten

We verwachten dat je enige jaren professionele/werkervaring hebt, zodat we in de training op jouw eigen
situaties in kunnen gaan.
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Doelstellingen

Na afloop van de training kun je het eigen gedrag zo afstemmen op dat van een ander, dat het gedrag van
de ander gericht wordt beinvloed. Je kunt snel en efficiént de belangen van de ander onderkennen, in het
gesprek meenemen en belemmerende overtuigingen herkennen en bijstellen. Je weet tevens non-verbaal
geuite bezwaren uit te lokken, te herkennen en juist te interpreteren. Je leert bezwaren om te buigen tot
verbeteringen van het eigen voorstel en dit voorstel af te stemmen op de ander, zodat er sprake is van
blijvende beinvloeding.
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